Key Account Manager till Danderyd

ALS Scandinavia AB &r ett féretag inom ALS Group, ett av de stdrsta uppdragslaboratorierna fér
kemiska analyser i varlden. | Norden &r vi ca 420 anstallda inom ALS med laboratorier i Sverige;
Lulea, Stockholm, Landskrona, Danmark; Humlebak, Odense samt i Oslo och Helsingfors.

Lds mer pa www.alsglobal.se

Vi séker en Key Account Manager kemiska analyser med inriktning miljé.

Om tjansten

Denna tjdnst innebar framst forséljning av ALS Scandinavias utbud av kemiska analyser till vara kunder.

Som Key Account Manager kommer du att ha huvudansvar fér en del av ALS nyckelkunder samt att
affarsutveckla de segment i vilka kunderna ar aktiva. Tjansten innefattar dven att aktivt séka upp, beséka
och utveckla affarsmajligheter med nya kunder. Utdver detta arbetar du &ven med radgivning kring
analyser och framtagning av offerter i samarbete med kund.

Egenskaper

Vi séker dig som har naturvetenskaplig utbildning pa hogskole- eller universitetsniva. Tidigare erfarenhet
av férséljning och/eller marknadsforing &r meriterande likasa arbete inom miljo.
Dock ser vi dven garna nyutexaminerade sékanden.

Som person ar du utatriktad, har god férmaga att planera det egna arbetet och trivs i en miljé dar du far
arbeta sjélvstandigt med eget ansvar. Du ar relationsskapande och ser vikten att uppfylla kundens
férvéntningar.

Du motiveras av resultaten av dina egna insatser och trivs med att arbeta mot bestdmda mal. Da du ar
ansiktet utat mot kund &r det viktigt att du agerar affairsmassigt, med god féretagsanda och ett
kommersiellt tankande.

Goda kunskaper i att badde skriva och tala svenska samt engelska &r ett krav.

Som verktyg i ditt arbete anvander du Microsoft Office (Excel, Word, Power Point) och bér ha goda
kunskaper i dessa.
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ALS erbjuder

Vi erbjuder en spdnnande miljé med avancerad teknik och kompetens, méjlighet att paverka och
utvecklas i ett internationellt féretag med fokus pa goda vérderingar, ansvarstagande och viljan att lyckas.

Tjansten avser en tillsvidareanstéllning pa heltid med sex manaders provanstallning.

Intresserad?

Valkommen att bli en del av ALS Scandinavia och ta nésta steg i din karridr som Key Account Manager!

Skicka din ansékan innehéallande CV och personligt brev till personal.ta@alsglobal.com
senast den 12 januari 2025

Ange referens KAM Danderyd i din ansékan.

FOr ndarmare upplysningar angdende tjansten kontakta
Karl Josefsson, Nordic Sales Manager

08-52 77 52 19, karl.josefsson@alsglobal.com

Fackliga representanter,

Unionen: Christine Eriksson, 08-52 77 52 36, christine.eriksson@alsglobal.com
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